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Nya katalogen ute nu

"Eftersom vi behéarskar
hela produktionskedjan,
fran konstruktion till
tillverkning, har vi sa

mycket mer att erbjuda
an de som bara agnar
sig at trading. Det ar

det som gor oss sa
slagkraftiga”
Niklas Graberg
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Det kanns toppen!

Olov Nylander med Industrilds nya katalog.

Lagom till EImia Subcontractor 2008 limnade Industrilds nya katalog
tryckpressarna. En svart blinkande skénhet som &r stérre &n tidigare utgavor och
som ocksa har lite annan karaktir 4n sina féregangare.

— Den nya katalogen visar vart breda utbud pa ett 6verskadligt satt. Den har
en snabbsdksfunktion med bildregister som gor det [att att hitta. Vet man
exempelvis vilka egenskaper man soker hos ett |as kan man latt orientera sig
fram till passande produkt.

Olov Nylander har arbetat intensivt med att utveckla och fardigstéalla katalogen
och han ar nojd.

Fortsattning nasta sida >>

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS

"Victor och de varderingar han
representerar samlar pa ett
traffsakert satt ihop var filosofi,
det som gor oss framgangsrika
och far folk att valja att arbeta
med Industrilas”

Fredrik Mélzer, vd Industrilas

3°)

"Industrilas ar ett framat
féretag som hela tiden séker nya
infallsvinklar och dartill satsar
langsiktigt. ”

Magnus Eriksson

Industrilay

#1



NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS | NASSJO BOX 214 SE 571 23 TEL +46 (0) 380-555 900 FAX +46 (0) 380-555 919 www.industrilas.se NR 0408

— Ritningarna har blivit tydligare och monterings- — Vi manniskor ar olika och vi har olika 6nskemal om hur
anvisningarna battre. Katalogen innehaller ocksa vi vill fa information. Det kanns bra att kunna tillgodose
information om material och processer. Fér den som sa flera smakriktningar, att vi kan leverera samma tydliga
onskar finns har mycket matnyttigt att hamta. information om vart sortiment pa flera olika spelplaner,

sager Nylander som nu arbetar vidare pa att fardigstalla
Katalogen finns nu saval i pappersform som pa cd. Den den engelska versionen.
nas ocksa via Industrilas hemsida www.industrilas.com
och manga av ritningarna gar idag att tanka hem via Solid
Components.
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Bo Gillstrom
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Framat mina vanner!

Jaha, nyhetsrapporteringen i varlden har andrat sig en hel del
sedan vart forra nyhetsbrev.

Luften har gatt ur de uppblasta varderingsivrarna och varlden
har annu en géang fatt mojligheten att lara sig laxan om det
forkastliga i forhaliningssattet ”jag-rik-nu”.

Som motvikt till alla domedagsprofetior har jag flera bra nyheter
att leverera i detta nyhetsbrev; Nastan hela varldsekonomin,
med industri och allt, finns fortfarande kvar.

Det finns fortfarande enorma mojligheter att genom
gammaldags hart arbete och insiktsfullhet om vad marknaden
vill ha, skapa positiv utveckling.

Behovet av tillverkning ar i ett makroperspektiv, aven om det
just nu verkar trégt och oférandrat.

Manskligheten vill fortfarande framat. Vi vill bygga vagar, kom-
munikationssystem, skolor, sjukvard, tillverka livsmedel och
battre boenden.

Det enda vi maste aterstalla ar fortroendet for var egen formaga.
Ett stort steg i ratt riktning togs nyligen i och med valet av den
nye varldsledaren Mr. Obama.

Ett annat steg i ratt riktning ar att vi nu pa allvar ifragasatter
det kortsiktiga tankandet pa varldens bérser och i vara finansin-

stitut.

Ar 2008 ar ett bra ar for det testar var formaga pa ett satt som
vi inte varit med om pé lange.

2009 blir annu battre fér oss som gillar utmaningar. Framat!
Alltid framat mina véanner!

Godspeed,

Fredrik Molzer
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Subcontractor 2008

— en vardefull moétesplats
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Arets upplaga av Elmia Subcontractor blev pa manga sétt en succé. Manga besékare och
intensiva massdagarna skapade goda forutséattningar for nya kontakter och spannande dialoger.

Inbjudande milj6 lockade storpu

— Vi ar verkligen helngjda! Montern ar bade fin och
funktionell. Ett valdigt lyft!

Susanne Bergstrom ar globalt massansvarig pa
Industrilas och hade hektiska dagar bade infér och under
Subcontractor 2008. Den fér &ndamalet nydesignade
montern visade sig ocksa gora nytta.

— Miljén var 6ppen och valkomnande och drog verkligen
folk. Den gav ett nytt, modernt och frascht intryck. Det
g0r ju ocksa att vi som bemannar montern stracker lite
extra pa oss, sager Susanne som borjade planera infor
Subcontractor tidigt i varas.

— Det ar mycket som ska klaffa. Bra monterplats ska
bokas, utformning spikas och material tas fram. Det kanns
riktigt roligt att allt blev sa bra!

Manga besokte Industrilds monter under Subcontractor 2008.

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS
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Industrilas visade

Det tillverkande foretaget

— Tillstromningen av besokare pa massan var rejalt mycket
stérre an ifjol. Det har vi nog bland annat det anstréngda
ekonomiska laget att tacka for. Fler ar intresserade av att
hitta nya partners for att kunna utveckla sina produkter
och bli mer konkurrenskraftiga, sager Niklas Graberg,
marknadschef pa Industrilas, som ar mycket nojd nar han
summerar massdagarna.

— Subcontractor ar som ett enda stort kundbesdk. Vi méter
oerhort mycket folk. Bade befintliga kunder och andra som
blivit intresserade av det vi har att erbjuda.

Att den egna montern i ar tydligare visade upp det
tillverkande foretaget tror Niklas Graberg bidrog till det
stora intresset.

— Tidigare ar har vi mest visat fardiga produkter. | ar
ville vi tydliggéra att vi ar tillverkare. Det gor oss battre
pa att mota faktiska behov. Eftersom vi beharskar hela
produktionskedjan, fran konstruktion till tillverkning, har
vi s mycket mer att erbjuda an de som bara agnar sig at
trading. Det ar det som gor oss sa slagkraftiga.

Iy
Niklas Graberg

Uppfoljningen viktig

Att det var liv och rorelse i Industrildés monter under
Subcontractor 2008 gick inte att ta miste pa. Vad

som inte syntes déar var att aktiviteten var lika stor pa
hemmaplan. Genom ett nytt system for kontaktuppféljning
sandes bokningar och bestallningar direkt via natet hem
till huvudkontoret i Nassjo. Dar fanns folk som sag till att
kataloger och annat material utan dréjsmal gick ivag med
post till dem som sa énskat.

— Var monter hade ett fantastiskt lage precis innanfor
entrén till A-hallen. Det gjorde att manga besokare kom
till oss forst. Eftersom man inte vill bara runt en hel dag
pa kataloger och informationsmaterial registrerade vi
istallet in alla bes6k pa datorn. Nar massbesokarna sedan
kom tillbaka pa jobbet dagen darpa lag var katalog och
vantade pa dem, sager Billy Strom som ar nojd med saval
massdagarna som de kontakter féretaget nu kan arbeta
vidare med.

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS
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Turligt massbesok

Under Subcontractor 2008 lottade Industrilas i vanlig god  Och Industrilas monter var alltsa en av dem som Jan-Olof
ordning ut en vinst bland de som registrerade sitt besok i besokte.

foretagets monter. Vinsten bestod i ar av en skon helg for — Den var jattefin! Och det som &ar bast med Industrilas ar
tva personer i Képenhamn, till ett varde av tretusen kronor.  att personalen alltid &r tillmotesgaende och hjalpsam.

Den glada vinnaren ar Jan-Olof Davidsson som arbetar Vem han aker till Kbpenhamn med?
pa foretaget GARO i Gnosjo. Ett foretag som tillverkar ett — Med hustrun sa klart! Och vi reser till varen!
brett sortiment produkter fér elinstallationsmarknaden. Da e

vi ringer upp for att gratulera utbrister Jan-Olof;
-Det kanns helt underbart! Jag maste satta mig pa
papperskorgen! Ni skojar val inte?

Val till sans igen fragar vi vad Jan-Olof Davidsson tyckte
om massan i ar.

— Den var bra. Vi stannande nastan hela dagen och var
tvungna att dela upp massan mellan oss kollegor for att
hinna med allt vi ville. Jag tycker det ar viktigt med de
sociala kontakterna och vill gérna traffa de representanter
som man under aret annars bara talar i telefon med.
Massan ar ett utmarkt tillfalle for detta.

nAustrilc

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS
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Victor har for att stanna

En ny symbol, kallad Victor, har borjat synas pa
Industrilas. Fredrik Mélzer, vd pa foretaget, vem &r Victor?
— Victor ar mer ett férhallningssatt an en person. Vi

sokte en symbol for var foretagskultur. Eftersom det allra
viktigaste med Industrilds ar vara lagmedlemmar, blev
det naturligt med en méanniska i mitten. Vi valde att kalla
symbolen for Victor eftersom det &r ett namn laddat med
mycket positiv energi.

Vad vill du att symbolen ska saga?

— Vi har funderat mycket de senaste aren pa vad som gor
oss unika och framgangsrika. Victor och de varderingar
han representerar samlar pa ett traffsakert satt ihop

var filosofi, det som gor oss framgangsrika och far folk
att valja att arbeta med Industrilds. Det handlar bade
om manskliga varderingar och forhallningssatt till var
organisation och vara kunder.

Vem har nytta av Victor?

— Victor var framst tankt att ge alla oss som jobbar pa
Industrilds ett rattesnore att forhalla oss till. Alla pa
foretaget kanner till honom och vi diskuterar ofta hur vi
ska tolka det som han star for. Det gor att vi alla far en
gemensam vardegrund. Det skapar insikt i var vision och
hur vi skall jobba for att ta oss dit. Jobbar och agerar vi i
linje med Victor sa ar vi pa ratt hall.

— P& senare tid har vi dven upplevt ett stort externt
intresse for vart arbetssatt med Victor. Manga av vara
kunder och leverantérer ber oss beratta mer om hur vi
skapar laganda, sammanhallining och positiv energi med

Vill du veta mer om Victor?

hjalp av Victor. Det tycker vi ar kul. Vi har ingen ensamratt — Det ar roligt att se boken ligga framme pa skrivbord
pa de har tankarna och vi delar gérna med oss av vara och vid maskiner, vallast och med slitna parmar. Da
erfarenheter. Ju fler som anammar det Victor star for, vet jag att vi haller det
desto battre for oss alla. som ar viktigt framfér
ogonen. Eftersom vi
Boken "Nyckeln till framgang” har nyligen kommit ut. garna delar med oss
Vem bér lasa den? av Victor ar det bara
— Boken tog vi fram eftersom vi tycker det ar viktigt att att ringa eller mejla en
halla Victor levande och narvarande i det dagliga arbetet. rad sa skickar vi gérna
Alla anstéllda och aven en hel del leverantérer och kunder ett exemplar till den

har fatt den. Boken revideras en gang per ar och blir pa sa som ar intresserad,
satt ytterligare ett verktyg i var egen forbattringsprocess. sager Fredrik Molzer.

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS
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Manga skal att valja rostfritt

Idag stalls allt hogre krav pa kapslingar som star
monterade pa allmén plats.

Ofta innehaller dessa dyr utrustning som man vill skydda
for averkan. Det finns dven exempelvis kabelskap med
héga spanningar som, om de 6ppnas, kan orsaka allvarliga
olyckor.

For detta andamal har Industrilas nu uttkat sitt sortiment
med ett antal rostfria lasprodukter som tillgodoser kraven
pa saval korrosionsbestandighet och vandalsakerhet som
kompression och vibrationssakerhet.

For att 1asa mer om vara nyheter, klicka har!

Magnus Eriksson
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Med nasa for telecom

— Efter ndrmare nitton ar hos min tidigare arbetsgivare var
jag sugen pa att géra nagot nytt. Nar forfragan kom fran
Industrilas kandes det valdigt roligt. Beslutet var enkelt
och idag trivs jag valdigt bra har och med den kultur som
rader pa foretaget.

Det sager Joakim Larsson som sedan juni manad ar saljare
pa Industrilds med ansvar for kontakterna mot telecom-
industrin.
— Telecom-branschen har stora behov av den typ av
produkter som Industrilas levererar. Alla skap skall
stangas och lasas pa nagot satt. Har kommer var unika
kapacitet in i bilden. Fa foretag har formaga att skapa sa
kostnadseffektiva losningar som Industrilds, sager Joakim  foretagets losningar i storre utstrackning kommer finnas
Larsson. pa olika produkter hos ett flertal av de storre tillverkarna i
varlden.

Joakim Larsson

— Pa Industrilas finns dessutom en vana att hantera

snabba férandringar vilket passar telecom-industrin val Rest mycket i jobbet har Joakim Larsson alltid gjort.

eftersom den befinner sig i en oerhért dynamisk varld dar Mycket farande blir det dven framover, nagot som inte

forutsattningar kan forandras pa mycket kort tid. hindrar honom fran att resa aven pa fritiden. Men da med
familjen och husvagnen.

Joakim Larsson menar att Industrilds utékade satsning — Med tre barn har man inga fritidsproblem och husvagnen

gentemot telecom-branschen snart blir synlig i att trivs vi i allihop!

Nasta nummer av Keywords utkommer i mars 2009.
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