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Industrilds pa Sri Lanka

Nya mojligheter att serva den

"Jag kanner verkligen att

Industrilas ar foretaget

dér jag kommer kunna
utvecklas mycket. ”

Alex Rasooli, Industrilas

YWO R D S konstruktionsavdelning.
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Indiska marknaden

— Var etablering pa Sri Lanka har i forsta hand gjorts med tanke pa att skapa
ett distributionsnav mot Indien, Mellandstern och Sydostasien. Detta samtidigt
som vi ar i behov av att vara tillgéngliga i fler tidszoner.

Det sager Industrilds VD Fredrik Molzer som beréattar att man idag framst
slutmonterar produkter pa Sri Lanka foér den regionala marknaden.
Tillverkningen av ingdende komponenter sker som alltid i Sverige déar effektiv,
storskalig tillverkning sker pa ett sadant satt att full kvalitet kan garanteras.
Fredrik ser med optimism pa utvecklingen i regionen.

— Nér ett land bygger ut sin infrastruktur finns det alltid behov av vara
produkter. Indien ar varldens nast mest folkrika land och bygger f6r narvarande
stenhart pa sin infrastruktur. Jag tror att
Industrilads Asia inom fem ar star for en
fjardedel av koncernens omsattning.

Starkt varumarke, 6kad flexibilitet och att
Industrilds blir en an mer intressant leverantor
for foretag med global verksamhet, det ar
ytterligare fordelar som etableringen pa Sri
Lanka vantas medverka till. Sri Lanka ar
dessutom ett hyfsat bekvamt land att verka i.

— Visst underlattar det nar folk pratar
engelska, har bra utbildning och &r trevliga
att ha att géra med. Geografiskt ligger Sri
Lanka ocksa mycket bra till pa kartan och

Joakim Engman,
VD Industrilas Asia (Pvt) Ltd.
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"Den allra storsta fordelen med
vart nya klafflas ar att det ar lika
|att att hantera som ett vanligt
bilhandtag”

Lennart Ljungdahl, saljare pa
Industrilas

"Gangjarnen i KlimaFlex finns
nu i saval metall som plast.
Det ar en styrka att sortimentet
tillfredstaller fler 6nskemal ”

Ibrahim Djesevic, konstruktor hos
Industrilas

Industrilay
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Jag tror att Industrilas Asia inom fem ar star for

en fjardedel av koncernens omsattning.

- Fredrik Molzer, VD Industrilas

férhallandena ar kostnadsmassigt konkurrenskraftiga

har. Men det finns utmaningar ocksa. Det kan vara lite
byrakratiskt och tillgangen pa energi ar inte helt stabil.
Infrastrukturen behover pa det hela taget ocksa bli battre,
fortsatter Fredrik Molzer.

Joakim Engman &r VD for Industrilas Asia (Pvt) Ltd. pa Sri
Lanka. Han &r svensk men sedan manga ar bosatt i landet.
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— Hans kunnande och hans natverk har rejalt bidragit till
Industrilas lyckade etablering pa Sri Lanka, sager Fredrik
Molzer.

— Nu jobbar vi pa att ocksa etablera ett call-center och
en designavdelning pa Sri Lanka som ytterligare kan
hjalpa till att marknadsféra Industrilas mot den regionala
marknaden.
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| var artikelserie om Industrilds distributérer har turen kommit till Norge och TR Fastenings Norge AS. Fran Skytta In-
dustriomrade ett par mil norr om Oslo servar de saval den norska, tjeckiska som polska marknaden. Industrilas har man

arbetat med sedan ett tjugotal ar tillbaka.

Kari Overvik, séljchef pa TR Fastenings Norge

"— Industrilas produkter
Oppnar dorrar for oss!”

Kari Overvik

— Béade séljavdelning och sortiment 6kar. Vi &r ocksa ute och saljer
mer Over ett storre geografiskt omrade. Sa det &r inte konstigt att
féretaget vaxer, konstaterar Kari Overvik, saljchef pa TR Fastenings
Norge.

— Trots att vi vuxit och sedan manga ar ingar i en
internationell koncern &r var organisation liten och platt.
Det gor att beslutsvagarna ar korta och att var fokus

helt och hallet ligger pa vara kunder. Jag vagar saga att
servicegraden &r oerhort hég och att vi stracker oss langt
for att hjalpa till.

Saljchef Kari Overvik tar emot i TR Fastenings nyinredda
konferensrum. Delar av det 6ppna kontorslandskapet
byggs idag om for att battre mota det véxande foretagets
behov.

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS

— Vi har en mycket kunnig saljkar. Manga har jobbat i
foretaget lange och kan produkterna val. Det i kombination
med att vi anstallt fler saljare och hela tiden utokar vart
sortiment bidrar till att vi vaxer, fortsatter Overvik som
sjalv varit med pa hela resan, fran det lilla familjeagda
foretaget till den storre koncernen. Hon har ocksa innehaft
manga positioner i bolaget. VD, eller daglig leder som

man sager héar, var hon ocksa under en period. ldag
utvecklar hon séljteamets metoder och arbetssatt. Med

sin erfarenhet och sitt kunnande vill hon lyfta de yngre
krafterna i foretaget.

— Vi saljer mycket till tunnplatsbearbetande industrier,

bl a inom fordons- och elektronikindustrin, men ocksa

till marin- och off-shoresidan, sager Kari som beréattar att
man i dagarna har uttkat séljkaren med egen personal
stationerad i Bergen. Detta for att battre kunna serva
industrier i de vastra delarna av landet.

Det ar en splittrad geografi man har att ta hansyn till.

Att goéra saljresor i Norge kan vara en verklig utmaning
med alla fjall, dalar och fjordar. Det tar tid att ta sig
fram. De norra delarna av landet bearbetas idag mest

via telefon och med lokala distributérer men med den
Okade saljstaben nar man langre an tidigare, vilket gor att
framtiden ser ljus ut.

Forsaljningen av Industrilas produkter 6kar stadigt i Norge
och utgdr idag en betydande del av omséattningen hos TR
Fastenings Norge.

— Industrilds produkter fungerar ofta som en dérréppnare

till nya kunder. De matchar vart évriga utbud mycket
bra. Saljarna har alltid Industrilds katalog med sig dven
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om bestallningarna lika ofta handlar om kundspecifika som kan komplettera det befintliga utbudet. Genom
produkter, fortsatter Kari Overvik som uppskattar lattheten  nyanstéliningarna hoppas man naturligtvis ocksa kunna fa
i samarbetet med Industrilas. fler kunder.
— De &r lésningsorienterade och har god ordning och reda.

— Konjunkturen ser bra ut och vi har manga stora
Den stérsta utmaningen for TR Fastenings Norge idag ér, forfragningar. Ibland valjer vi darfor att besoka foretag
menar Overvik, att ytterligare bearbeta befintliga kunder och kunder tillsammans med Industrilas, vilket brukar
for att fa in en stérre produktbredd hos varje kund. uppskattas av alla parter.
Men det ar ocksa viktigt att hitta nya produktgrupper
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Thomas Granli

—Risken med att sitta som inkOpare ar att till tjansten som inkdpare, nagot han trivs bra

produkterna mest blir nummer som ska hanteras. med. Thomas har nu tillsammans med nagra

Darfor ar det vardefullt att f& besoka en leverantor av foretagets saljare tillbringat nagra dagar pa

som Industrilas for att battre lara kdnna sortiment, Industrilas i Nassjo, Sverige.

produktion och montering. Det ger mig definitivt en

okad forstaelse och storre kunskap. — Vi har ett mycket gott samarbete med Industrilas.
Det funkar bra och skulle det uppsta nagot problem

Thomas Granli bérjade pa lagret hos TR Fastenings  sa loser vi det gemensamt. Kommunikationen ar

Norge i april ifjol men gick efter en tid vidare mycket god och det ar viktigt, avslutar Granli.
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TR Fastenings Norge AS i korthet

1975 startade familjeféretaget Magne Bjorlo AS som ar 1996 koptes upp av den brittiska koncernen
Triftast Plc. | samband med detta fick féretaget namnet TR Fastenings Norge AS.

Idag har man tjugotalet anstallda och omsatter ca 40 miljoner NOK.

TR Fastenings Norge AS ar ett rent saljbolag som marknadsfor produkter fran ett sextiotal tillverkare.
Industrilas ar en av foretagets storre leverantorer.

VD for féretaget ar Jan-Erik Storsve.

Klafflas — for enkelhetens skull

Lennart Ljungdahl &r séljare pa Industrilas sedan tio
ar tillbaka. Att foretagets sortiment hela tiden vaxer
och utvecklas gor att han och de andra saljarna far mer
att erbjuda kunderna. Just klafflaset har plockats in i
sortimentet genom uttalade énskemal.

— Det handlar ju inte om nagon ny konstruktion. Den

ar gammal och valkand. Men vi ser flera tankbara
anvandningsomraden, inte minst inom automotiv-
industrin, sager Ljungdahl och framhaller bl a de verktygs-
och forvaringslador som ofta monteras som tillbehor pa
lastbilar och transportfordon av olika slag.

— Det kan handla om lador for lastbilarnas vinterkedjor

eller annan extra férvaring. Aven pé specialbyggda
transportbilar, brandbilar, budbilar och andra fordon med
— Den allra stérsta fordelen med vart nya klafflas ar att det  forvaringsutrymmen som enkelt behéver kunna éppnas

ar lika 1att att hantera som ett vanligt bilhandtag. Stort och sténgas kan klafflaset férenkla hanteringen, fortsatter
och rejalt, latt att fa plats med handen i dven om man Lennart Ljungdahl som ocksa berattar att det med fordel

vintertid har handskarna pa. Klafflaset ar latt att 6ppna aven kan anvands pa dieselaggregat for reservkraft.

och latt ocksa att lasa genom att bara sla igen den dorr

eller lucka som handtaget sitter pa. Klafflaset finns i tre material; plast, stal och rostfritt stal.

For att 1dsa mer, klicka har!
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Okad efterfradgan baddade for

Ventilationsgangjarn |

— Att tillverka KlimaFlex ventilationsgangjarn i plast
funkar mycket bra. Plasten &r stark och péafrestningarna
inte stdrre an att det i tester och analyser visat sig klara
uppgiften bra.

Ibrahim Djesevic, konstruktor hos Industrilds sedan snart
tre ar tillbaka, berattar att alltfler efterfragar gangjarnen i
plast. Inte minst i tider d& zinkpriserna skjutit i h6jden.

— Gangjarnen i KlimaFlex finns nu i saval metall som
plast. Det &r en styrka att sortimentet tillfredstaller fler
onskemal, fortsatter Ibrahim som ocksa papekar att det
nya gangjarnet i plast ocksa ar designat for att pa ett bra
satt smalta in med 6vriga produkter i serien.

— Det &r viktigt att formspréket stammer och att det syns
vad som hor ihop eller inte, menar han.

Ibrahim Djesevic

Verktyg har nu tagits fram och provkérning genomforts.
Under bérjan av hosten ska produktionen vara i full gang.

For att 1asa mer, klicka har!

Industrilas ritningar nu pa
Solid Components

Nu ligger stora delar av Industrilds produktsortiment ute
pa Solid Components, ett forum pa Internet som manga
konstruktdrer besoker for att ladda ned CAD-filer.

Vision, KlimaFlex, Vector och det nya gangjarns-
programmet finns att tillgd och malsattningen ar att
bredda utbudet av tillgangliga CADfiler.

- Ja, hela katalogen, atminstone alla egentillverkade
produkter, ska finnas med, séager Magnus Pettersson,
ansvarig for Industrilds konstruktionsavdelning.

— Vi ser att efterfragan 6kar och markandsavdelningen far

ofta fragor om CAD-ritningar. Speciellt i starten pa nya
projekt ar efterfragan stor.

NYHETSBREV FRAN INDUSTRILAS

— Den storsta fordelen med att finnas med pa Solid
Components &r ju att alla bade befintliga och presumtiva
kunders konstruktorer pa ett enkelt satt kan ladda hem
och rita in vara produkter i sina applikationer. Det ar en
stor fordel, sager Magnus Pettersson som medger att det
visst kan finnas risker med att dela ut 3D-underlag.

— Den som bestamt sig for att kopiera en produkt kommer
alltid att kunna goéra det. Det ar man aldrig helt skyddad
ifran. For oss dvervager dock fordelarna med att finnas pa
Solid Components, avslutar Pettersson.

CAD-ritningarna pa Solid Components ska nas direkt via

lankar i Industrilas webb-katalog Man ska ocksa kunna
soka Industrilas pa www.solidcomponents.com
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"—Det &r nagot speciellt

med Industrilas!”

Efter det att Alex Rasooli i varas tog sin magisterexamen
i produktutveckling och design vid Tekniska Hoégskolan i
Jonkoping dréjde det inte lange innan han tog plats pa
Industrilds konstruktionsavdelning.

Det var efter tips fran en god van som kontakt togs med
foretaget. Och ryktet om Industrilas som en bra och
framat arbetsplats kan Alex idag bara bekrafta.

— Det har varit valdigt 1att att komma in i génget. Mycket
beror pa den vilja som finns att fa hela foretaget att funka
bra tillsammans. Oppenheten ar tydlig och atmosfaren
god, sager Alex som nu hunnit bli varm i kladerna och
redan haller flera projektbollar i luften.

Alex foddes i Iran for 26 ar sedan och kom som sexaring
till Sverige. Uppvuxen i Vetlanda flyttade han for tio ar
sedan till Jonkoping déar studierna alltsa genomférdes.

— Jobbet pa Industrilds ar mitt forsta riktiga. Det kanns
bra. Jag lar mig nya saker varje dag och det &r ett bade
brett och spannande sortiment att l&sa in sig pa.

Drommen for framtiden ar att fa mojlighet att fortsatta
utvecklas, bade personligt och yrkesmassigt. Och for det
menar Alex att han hittat ratt.

— Jag kanner verkligen att Industrilas ar foretaget dar jag
kommer att kunna utvecklas mycket.

Fotboll ar ett fritidsintresse, liksom musiken. Ibland
skriver han en 1at. Det har blivit nagra sangtexter genom
aren. Umgas med flickvan och kompisar gor han garna.
Och spelar han fotboll s& ar det med Korplaget hemma.
— Det ar mest for att det ar kul!
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